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Metodologia para o Modelo de Referéncia
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"'Metodologia utilizada: relatorios et

* Visao de Longo Prazo da Economia - Mai/04
* Cadeia de Valor - Out/04

* Mapeamento de Demanda — Pesquisas de Mercado e
Analise de Tendéncias - Nov/04

* Panorama Mundial de Modelos de Exploracao e
mplantacao - Mai/05

* Politica Industrial: Panorama Atual - Jul/05

* Politica Regulatéria: Panorama Brasileiro Atual -
Nov/05

* Modelo de Referéncia SBTVD - Fev/06
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Estudos realizados pelos consorcios ﬂw‘

Recursos alocados

-
o
J

R$ milhdes
o - N w N (@) ] (@] ~ (00] o

Modulaca MW e Canalde Compres Terminal Transport
o SW retorno sao de e
acesso



P

"Resultados obtidos pelos consoércios -

* Elaborados e publicados 18 editais

* Contratados e constituidos 20 consorcios (105
instituicoes em todo o territério nacional)

* A analise de viabilidade dos resultados dos
consorcios demonstrou que a melhor alternativa
seria incorporar algumas solugcoes nacionais a um
sistema existente, por meio de negociagao com 0s
seus detentores

* Pesquisas fomentaram conhecimento em TV digital
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Resultados: Modelo de Referéncia ‘

Modelo de exploracao

Formato de tela 16:9
Alta definicao

Interatividade: Local
Permanente

Mobilidade e Portabilidade

Monoprogramacgé&o

Multiprogramacao
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'::Resultados: Modelo de Referéncia ‘

Modelo de implantacao
Operador de rede

Plano de transicao
Plano de canalizacao
Alocacao de frequéncias
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Resultados: plano de transicao

Fase Regioes Calendario
1 As dL_las maiores RMs (RJ eS-P-)-5 T0 + 6 meses
maiores emissoras comerciais
RMs > 2 milhdes de hab (7)
2 e Brasilia - 5 maiores emissoras TO +12 meses
comerciais
Demais RMs, capitais e cidades
3 > 300 mil hab -5 maiores emissoras TO + 24 meses
comerciais
4 Todo o pais -_Todas as gerac;lo_ras e T0 + 60 meses
retransmissoras comerciais
5 Todo o pais - Todas~as gerado_ra_s e T0 + 72 meses
retransmissoras nao comerciais
Custos| TV privada R$ 4,31 bi, TV publica R$ 1,26 bi




Resultados plano de transu;ao
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Populacao Atendida

Fases4e5
51%

Fase 3
17%

Custos Aproximados

Publica - R$ 16,4 mi
Privada — R$ 82 milhdes

Publica - R$ 32 mi

Privada — R$ 268 mi
Publica - R$ 60,5 mi —
Privada — R$ 683 mi

Publica - R$ 0,00
Privada — R$ 3 bilhoes

Publica - R$ 1,15 bi
Privada — R$ 266 mi

Fase 5

/
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"Decreto 5.820 de 29 de Junho de 2006 »

 Art. 4° — Radiodifusao: Publica e Gratuita

* Art. 5° - SBTVD-T (base ISDB, mantém CD (CE) e cria o
Forum)

* Art. 6° - Modelo de exploracao

* Art. 7° - Modelo de implantacao (simulcasting 6 MHz
adicionais)

* Art.s 8°, 9° e 10° - Consignacao de frequéncias,
instrumento contratual e prazo (10 anos) para

desligamento da transmissao analoégica Art. 11° —
inicio do switching off

* Art. 12° — 4 canais para o Poder Executivo

* Art. 13° — Operacao compartilhada pela Uniao
(operador de rede)

(Cenario diferenciacao)
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Nova cadeia de valor
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Fabricantes de

equipamentos

Estudio

Producao de Conteudo

Servidores de Conteudo

Produtora de Contetido

Programadora

Armazenadora

Transmissao

Recepcgao
(TV e URD)

missora

Presta-
dora Geradora P{.‘:?;ig?':a Usuarios
Telecom
Repeti- Geradora
dora Local
Retrans-
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mlmpactos da TV Digital sobre a industria ‘

* Probabilidade: foco inicial na venda de URDs.
Televisores integrados e terminais moveis em um
segundo momento

 Estimulo ao desenvolvimento de software na
dependéncia da definicao de interatividade

* URDs com canal de retorno terao custo maior
* Producao de conteudo especial para terminais
moveis/portateis

* Espaco para equipamentos especiais de
transmissao (gap-fillers) com foco no servico movel
e portatil



P

Impactos na industria -

* Depende do modelo de implantacao e acordos
comerciais com o ARIB

— Difusdo com ou sem classes C, D e E (SD/
HD)

— |Interatividade com ou sem canal de retorno
(HW e rede)

— Mais de um fornecedor de insumos

— CKD / projeto, até de semicondutores
(absorgao da tecnologia)
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Impactos na industria -

* Depende do modelo de implantacao e acordos
comerciais com ARIB

— Marco regulatorio
— Homologacao / Normas
— Transferéncia de tecnologia

— Possibilidades de adaptacao (MW, HW,
Tabela de Servicos)
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" Riscos e oportunidades na implantacao P.,‘

Alteracao do marco regulatorio que viabilize os
modelos de exploracao e implantacao do SBTVD, com
possivel participacao dos Poderes Executivo e
Legislativo

Elaboracao dos regulamentos técnicos necessarios a
migracao para o modelo de referéncia adotado para o
SBTVD

Definicao do plano de canalizagao e consignagao de
frequéncias para as prestadoras do servigco

Articulacao do setor nacional de P&D para
desenvolvimento e introducao de novas facilidades e
aplicacoes, voltadas a inclusao social e digital e para
aumento da produtividade e reducao de custos do
setor industrial, principalmente para o segmento de
bens de consumo de massa



" Riscos e oportunidades na implantacao P"

* Elaboracao das normas técnicas para todas as partes
componentes do sistema tecnoloégico (hardware,
middleware e software)

* Especificacao, implantacao e avaliacao de testes-piloto
para validacao das normas

* Homologacao de equipamentos
* Articulacao da cadeia de valor do setor

— metas do plano de transicao, considerando agentes
de financiamento, fabricantes, prestadoras dos
servicos envolvidos e comércio varejista (acoes
coordenadas para maximizar ganhos e minimizar
perdas)



" Riscos e oportunidades na implantacao P.,‘

* Gestao da propriedade intelectual de produtos e
servigcos desenvolvidos no pais com recursos de
fundos publicos

* Gestao da participacao de representantes brasileiros
no comité gestor do padrao tecnolégico adotado

* Concepcao e execucao de plano de divulgacao e
conscientizacao da populacao quanto ao plano de
transicao (regides, datas, produtos, cobertura,
principais duvidas e atendimento aos consumidores)

* Fiscalizacao do cumprimento das metas do plano de
transicao e readequacao quando necessario
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Riscos e oportunidades para a industria
brasileira g__---’

* Transmissores
— Amplificadores (média poténcia)

— Multiplex e modulador (importados, apesar de existir fabricante
nacional)

* Receptores
— URD corresponde a 3% do mercado japonés (complexo e caro)

— Adaptacao ao consumidor brasileiro (gama variada de
produtos)

— Interatividade com ou sem canal de retorno
— TV integrada (>85% do custo esta no monitor, importado)
— Opcoes de fornecedores para insumos

« Softwares (depende fortemente dos contratos comerciais)
— Aplicacoes fixa, movel e portatil (BML e tabela de servicos)
— MW (associado a custo do hardware e escala de producao)
— Conteudos interativos e gestao de conteudo digital
— Conteudos para recepcao portatil
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Riscos e oportunidades na implantacao s

* As emissoras necessitam de financiamento para investir na
infra-estrutura digital (cerca de R$ 5,6 bilh6es em 6 anos)

* Uso do Prosoft (SOFTEX 2000) e PITCE Software por
desenvolvedores de sw, para middleware, aplicacoes e
conteudos interativos

* Incentivos ao desenvolvimento e a producao de terminais
de acesso (URDs, moveis e portateis), considerando CKD e
internalizacao da producao

* Financiamento e subsidios para consumidores finais (prazo
de transicao definido no Decreto 5.820 é bastante apertado)

* Estimulo ao setor de P&D em novos servicos (inclusao
social e modernizacao da sociedade)

* Estimulo a producao de conteudo (mais espaco para
programacoes)
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